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|. Introduction

L'entreprise Pro a Pro est un grossiste alimentaire a la fois pour la restauration collective et
commerciale, et elle est implémentée sur 12 sites en France Métropolitaine.

Lors de mon stage en tant que data scientist sous la tutelle de Pierre Simeoni, le manager du
service DATA du DSI, jai travaillé sur I'outil Qlik Sense. Mon maitre de stage m’a confié comme travail
d’évoluer une application Qlik Sense nommée Commerce V2.

v Ly

COMMERCE_VZ_8282 Pilotage et Analyse
2824 TEST des ventes

Alimentation AQUA_GEN_QVD

Qu’est-ce que Qlik Sense ?

Qlik Sense est un outil qui permet a tous les utilisateurs d'explorer de maniere interactive des
analyses avancées issues d'AutoML et des principales plateformes de data science au sein
d'applications d'analyse, ol les calculs sont réalisés en temps réel, afin de répondre instantanément
aux questions les plus variées.
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II.  Déroulé du stage

1. Formation

La 1% semaine de mon stage je me suis formée en autonomie a Qlik Sense et a ses
fonctionnalités. J’ai également suivi une formation pour I'utilisation du Set Analysis.

Le Set Analysis est une fonctionnalité puissante et avancée de Qlik Sense qui permet aux
utilisateurs de créer des sous-ensembles de données a partir d'un ensemble de données global.

Loutil Qlik Sense permettant de filtrer ses données selon une sélection de maniere dynamique, le
Set Analysis permet de passer outre ces filtres.

Par exemple, si 'on veut calculer I'écart du chiffre d’affaires entre I'année sélectionnée et I'année
précédente, le set analysis entre alors en jeu.

Dimension principale du CA pour I'année sélectionnée

Editer l'expression

SUM( {$< ={"$ (=% (vCurrentyear))"} »}

Dimension principale pour I'année précédente a I'année sélectionnée
Editer I'expression

SUM({$< ={"%$(=%(vLastYear))"} >}

Calcul de I’écart

Editer I'expression
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2. Aquarelle

Ensuite dans la semaine suivante, j'ai implémenté l'application et les données Aquarelle a

I'application CommerceV2.

Aquarelle est un outil dans lequel les données de visites de prospections, visite de rendez-vous, les
clients, les commandes ainsi que les points business sont regroupées. Il a donc fallu importer ces
données dans Qlik Sense en créant une application Génératrice de QVD pour les données Aquarelle
(QlikView Data), c’est un fichier qui comprend une table de données exportées a partir de Qlik Sense

ou de QlikView.

Application AQUA_GEN_QVD

Génération du fichier .qvd des données présentes dans les tables client et commande

“ AQUA_GEN_QVD ~

AQUARELLE_CLIENT:

Sections + SQL SELECT
CONCAT('C', COLea3) AS AQUARELLE_CODE_CLIENT
,coLez? AS AQUARELLE_TYPE_CLIENT
¢ Main FROM PalStatPAP.Client
B
| 2 AQUARELLE COMMANDE [
AQUARELLE_COMMANDEE :
SOL SELECT
o S CONCAT('C', COLea3) AS AQUARELLE_CODE_CLIENT
i AQUARELLE_PT_BUSINESS ,COLeas AS AQUARELLE_DATE_COMMANDE
,coLea? AS AQUARELLE_DATE_LIVRAISCH
. ,CoLeas 45 AQUARELLE_TYPE_CDE
i AQUARELLE PROSPECT ,CoLe24 A5 AQUARELLE_NUM_CDE
,CoLeal A5 AGENCE
FROM PalStatPAP.CmdEnt
! AQUARELLE_VISITE H

STORE AQUARELLE_CLTENT INTO [$(vQVDLib)]AQUARELLE_CLIENT.QVD;

¥ DROPTABLE
DROP TABLE AQUARELLE_CLIENT;
i EXITSCRIPT
//AQUARELLE_CLIENT
MaphAguaTypeClient:

MAPPING LOAD

FROM’ [$(vQVDL1b)AQUARELLE_CLIENT.QUD] (qud)

, "YYYYMMDD '), " DD/
,DATE (MONTHSTART(DATE (DATE( L,

"DD/MSYYYY ')

f

,DATE (DATE(DATES( MDD" ), DD/
, MONTH(DATE (DATE(DATE#( L "YYYYMMDD' ), YY" y)
, YEAR (DATE(DATE(DATEH( 5 'YYYYMMDD' ), DD, YY'))

B
B
SLEFT( +3)
3

RESIDENT AQUARELLE_COMMANDEE

H

STORE AQUARELLE_COMMANDE INTO [$(vQVDLib)]AQUARELLE_COMMANDE.QVD;
DROP TABLE AQUARELLE_COMMANDEE;

AS
AS

AS
AS
AS
AS
AS

AS
AS
AS



BERTRAND Pauline Stage de 2"% année 08 janvier au 16 février

Génération du fichier .qvd des données présentes dans la table Tournée, en ce qui concerne les points
business

Qlik@ e v AQUA_GEN_QVD

[T connexions

[

AQUARELLE_PT_BUSINESSS:

Sections + 2 SQL SELECT
3 coLee3 AS DATE_PBDEV
4 ,coLaes AS PHYSIQUE_REALISEE
Main 5 ,coLe1z AS TYPE
6 ,coLee1 AS AGEMNCE
7 LCONCAT('C', COL@@4) AS CODE_CLIENT
AQUARELLE_COMMANDE 8 ,coLeze AS CODE_REPRESENTANT
9 FROM PalStatPAP.Tournse
10 WHERE COL@12='PBDEV'
AQUARELLE_PT_BUSINESS fl ii . AND COLBOE =X
13
14
AQUARELLE_PROSPECT 15 AQUARELLE_PT_BUSINESS:
16 LOAD
17 DATE(DATE (DATE# (DATE_PBDEV, 'YYYYMMDD'), 'DD/MM/YYYY'), "DD/MM/YYYY')
AQUARELLE_VISITE 18 »CODE_CLIENT
9 ,CODE_REPRESENTANT
20 ,DATE(MONTHSTART (DATE (DATE#(DATE_PBDEV, 'YYYYMMDD'), 'DD/MM/YYYY')), 'DD/MM/YYYY') AS CLE_CALENDRIER_ANNEE_MOIS
DROP TABLE 21 2PHYSIQUE_REALISEE AS PHYSIQUE REALISEE_PBDEV
22 STYPE AS TYPE_PBDEV
23 »AGENCE
24 RESTDENT AQUARELLE_PT_BUSINESSS
EXIT SCRIPT a5 s
26

STORE AQUARELLE_PT_BUSINESS INTO [${wQVDLib)]AQUARELLE_PT_BUSIMESS.QVD;

DROP TAELE AQUARELLE_PT_BUSINESSS;

Génération du fichier .qvd des données présentes dans la table Tournée, en ce qui concerne les visites

de prospection
- Fréparer
Qlle - Chargementded... ¥ Feuille Mise en récit AQUA_GEN_QVD w
1] Connexions q —E E ®
1 AQUARELLE_PROSPECTT:
Sections + 2 SQL SELECT
3 coLee3 AS DATE_PROSP
4 ,CoL@es AS PHYSIQUE_REALISEE
Main 5 ,coLe12 AS TYPE
6 LCONCAT('C', COLea4) AS CODE_CLIENT
7 ,coLeze AS CODE_REPRESENTANT
AQUARELLE_COMMANDE 8 »C0Lee1 AS AGENCE
9 FROM PalstatPAP.Tournee
1@ WHERE COL@12='PROSP’
- 11 AND COL@®S = 'X'
AQUARELLE_PT_BUSINESS 12 AND COL@@4 = ' ' //CODE_CLIENT null
3 AND COL@®3 # ' ' //DATE_PROSP not null
_ 14 H
AQUARELLE_PROSPECT  [u] 15
16
17
AQUARELLE_VISITE 15 AQUARELLE_PROSPECT:
19 LOAD
28 DATE (DATE (DATE#({DATE_PROSP, 'YYYYMMDD' ), "DD/MM/YYYY'), 'DD/MM/YYYY') AS DATE_PROSP
DROP TABLE 21 2DATE_PROSP - AS DATE_PROSPECTION
22 »CODE_REPRESENTAN AS CODE_DC
23 »AGENCE
24 »PHYSIQUE_REALISEE AS PHYSIQUE_REALISEE_PROSP
EXIT SCRIPT 25 ,TYPE AS TYPE_PROSP
26  RESIDENT AQUARELLE_PROSPECTT
27 ;
28
29
38 STORE AQUARELLE_PROSPECT INTO [$({vQVDLib)]AQUARELLE_PROSPECT.QVD;
31
32

DROF TAELE AQUARELLE_PROSPECTT;
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Génération du fichier .qvd des données présentes dans la table Tournée, en ce qui concerne les visites

avec rendez-vous.

a . Préparer
Qlle - Chargementded... ¥ Feuille se en récit
[1 connexions Q —E E ®
1 AQUARELLE_VISITEE:
Sections + 2 SQL SELECT
3 COLee3z AS DATE_RDV
4 ,CoLaes AS PHYSIQUE_REALISEE
Main 5 SCOMCAT('C', COL@a4) AS CODE_CLIENT
6 ,CoLaze AS CODE_REPRESENTANT
7 ,CoLe1z AS TYPE
AQUARELLE_COMMANDE 8 »CoLee1 AS AGENCE
9 FROM PalStatPAP.Tournsze
10 WHERE COL@12='RDV’
AQUARELLE_PT_BUSINESS 1; ; AND COLBEE =X
13
14
AQUARELLE_PROSPECT 15
16 AQUARELLE_VISITE:
17 LOAD
AQUARELLE_VISITE i 18 DATE (DATE (DATE#(DATE_RDV, "YYYYMMDD" ), "DD/MM/YYYY'), "DD/MM/YYYY')
19 SAGENCE
20 ,CODE_CLIENT
DROP TABLE 21 ,CDDE_REPRESI_E"JT!—\NT
22 »PHYSIQUE_REALISEE
23 sTYPE
24 RESIDENT AQUARELLE_VISITEE
EXIT SCRIPT 75 :
26
27
28 STORE AQUARELLE_VISITE INTO [$(vQVDLib)]AQUARELLE_VISITE.QWVD;
29
3@ DROP TABELE AQUARELLE_VISITEE;

MCD de I'application AQUA GEN_QVD

Préparer Anslyser

Modéle de données Feuille

CLIENT

NUM_CLIENT £ -

KEY_CLIENT

CLIENT
SECTEUR_ALTI..

CODE_POSTAL

PRODUIT
NUM_ARTICLE »
KEY_PRODUIT

GROUPE_PRODUIT

GAMME_PRODUIT

30US_GROUPE_PR.

Ajouter une narra...
Mjise en récit Alimentation v

EQUIFE
KEY_EQUIPE_LI... =

KE¥_EQUIFE

Emplayet

Emplay=2

{_OBJECTIF_LIE...
KEY_EQUIPE_LIEN
KEY_BUDGET_LIEN ..
KEY_VENTE_LIEN
DATE_VENTE
VENTE NUM_VENDEUR

KEY_VENTE_LIEN 7
NUM_CLIENT 2
NUM_ARTICLE »
KEY_VENTES
IDADRESSE
DESCRIPTION_ARTICLE
MARGE_VENTE
NUM_COMMANDE

MONTANT_VENTE

COUT_VENTE

PRIX_UNITAIRE

AS

AS
AS
AS
AS

AQUA_GEN_QVD ~

DATE_RDV

CODE_CLIENT
CODE_DC
PHYSIQUE_REALISEE_RDV
TYPE_RDV

‘OBJECTIF

HEY_GBJECTIF_LIE...

Objectifs

KEY_OBJECTIF

BUDGET
KEY_BUDGET_LIEN ..
KEY_BUDGET
IDBUBGET

BUDGET

ANNEE

MOIS

CALENDRIER
DATE_VENTE £ -

ANNEE_FISCALE

ANNEE_SEMAINE
ANNEE_MOIS
ANNEE_
SEMESTR_FISCAL
SEMESTRE_CIVIL
TRIMESTRE_PLEIN
TRIMESTRE
NUM_TRIMESTRE
NUM_TRIMESTRE_A...
TRIMESTRE_FISCALE

NUM_TRIMESTRE_FI -
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V. CommerceV?2

MCD de I'application CommerceV/2

Qlik® - Modzle de données ¥ Feails

CLIENT

CLE_AGENCE_CLIET_LVRE » B

CODE_AGENCE_CLIENT

CODE_CLIENT_LVAE

KOM_LIVRAISON

CLIENT_CODE_FAMILLE_TARIFAIRE

SOUS_FAM_TARIFAIRE _CLIENT

S0US_SOUS_FAM_TAR_CLIENT

CODE_POSTAL_LIVRAISON

COMMUNE_LIVRAISON

BUREAU_DISTRIBUTEUR_LIVRAISON s

= CLE_CALENDR...
DATE_CALEND...
DATE_MODIS
JOUR
NGM_JOUR
NUM_JOUR
NUM_SEMAINE
NUM_MOIS
NOM_MOIS
ARTICLE
LE_AGENCE_ARTICLE » 2

CODE_ARTICLE
ARTICLE_FAMILLE_STATISTIQUE
ARTICLE_SOUS_FAMILLE_STATISTIQUE
ARTICLE_SDUS_SOUS_FAMILLE_STATIS.
ARTICLE_UBELLE
CODE_ACTMITE_ARTICLE
CODE_UNITE_VENTE
CODE_FOURNISSEUR_PRINCIPAL
FOURNISSEUR_PRINCIPAL_ACHAT
CODE_MARQUE

Stage de 2" année

VENTE
CLE_MOIS_AGENCE_CLIENT 2
CLE_MOIS_AGENCE_CLIENT_D.
CLE_AGENCE_CLIERT_LIVRE
SCLE_AGENCE_CLIENT_ACTIVI...
CLE_CALENDRIER &
SCLE_AGENCE_ARTICLE
VISION_FONCTICNNELLE
CLE_FACTURE
VALEUR_MARGE_3XNET
VALEUR_MARGE_4XNET
VALEUR_MARGE_3XNET_DC
CLE_LIVRAISON
DATE_LIVRAISCH
SEMAINE_LIVRAISON
MOIS_LIVRAISON
CLE_AGENCE_CLIENT
CLE_COMMANDE
CA_RFA_DEDUITE
CA_LIVRE_NON_FACTURE
CODE_CLIENT_UNIQUE
CODE_ACTIVITE
CODE_ORIGINE_COMMANDE
ORIGINE_COMMANDE
AGENCE_VENTE

ARTICLE
CODE_REGROUFEMENT_ACTIVITE

COMMERCE_V2_02022024 TEST

INFO_CLIENT_TRI_TEMP
CLE_MOIS_AGENCE_CLIENT

CLIENT_TRI_TEMF.

CLIENT_TRI_TEMP_ON

08 janvier au 16 février

INFO_CLIENT_CA_1000

CLE_MOIS_AGENCE_CLIENT_DC >

CLIENT_1000_CA

CLIENT_CA

VENDEUR_ACTUEL
%CLE_AGENCE_CLIENT_ACTIMITE
%CLE_DC
95CLE_AGENCE_CLIENT
CODE_AGENCE_CLI_REP_ACTUEL
CODE_CLIENT_REPRESENTANT_ACTUEL
CODE_ACTIITE_CUI_REF_ACTUEL
CODE_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL.
NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL
CODE_CATEGORIE_CLI_REP_ACTUEL
CATEGORIE_REPRESENTANT_ACTUEL
CHINEUR_CLI_REP_ACTUEL
TYPE_RESTAURATION
LIBELLE_TVPE_RESTAURATION

Indicateur

Ordreindicataur

Ingicateur

IndicateurlD

Sacurite

FLAG_TYPE_MARGE

SCLE_SECURITE

ension
OrdreDimension
Dimension

DimensioniD

OBJECTIF_DC
%CLE_DC 2
Mais
CA_OBJECTIF
MARGE_OBJECTIF
ACHETANTS_OBJECTIF
MML_ORJECTIF
VISITE_EFFECTUEE_....

TYPE_VISITE_PROSP
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1. Aquarelle

Suite a la création de I'application de génération des QVD Aquarelle, il a ensuite fallu implémenter
ces QVD dans l'application CommerceV2.

— | 1 | //AQUARELLE VISITE
Sections |+] 2 | concatenatecuentey
— 3 oA
. 4 ‘aquarelle’ | AS VISTON_FONCTIONNELLE
Main 5 ,DATE(DATE_RDV, "DD/MH/YYYY') AS CLE_CALENDRIER
& L AGENCE&' - " &CODE_CLIENTR' - '&applyMap( ' mapAgenceDcclientactivite’, AGENCE&' -'BCODE_CLIENTR'-'&CODE_DC) AS %CLE_AGENCE_CLIENT_ACTIVITE
7 ,CODE_CLIENT AS CODE_CLIENT_UNIQUE
Stcurite 2 L MONTHSTART{ DATE_ROV) AS CLE_CALENDRIER_ANNEE_MOIS
2 as
18 as
S 11 as
Dimension 12 LApplyMap( "mapAgencepcclientactivite', AGENCE CODE_CLIENT&' - *ECODE_DC) as
13 »ApplyMap( "mapClientCDV" ,AGENCER ' - '&CODE_CLIENTE' - "&ApplyMap( ' mapAgenceDCClientActivite', AGENCE&'-'&CODE_CLIENT&'-'&C
14 2 ApplyMap("mapNomLivraison’, AGENCER'-'S8CODE_CLIENT) AS NOM_LIVRAISON_
Indiesteur 15 »ApplyMap("mapCommunelivraison', AGENCER'-'8&CODE_CLIENT) AS COMMUNE_LTVRAISON_
16 FROM [${vQuDLib)AQUARELLE_VISITE.QWD] (qvd)
17 WHERE DATE(DATE_RDV, 'DD/MM/YYYY') >= '@1/18/2617'
MAPRING 18 |;
13
28

21 //AQUARELLE POINT BUSINESS

VENDEUR_ACTUEL -
22 | CONCATENATE(VENTE)

22 |LowD
24 ‘aquarelle’ AS VISION_FONCTIONNELLE
CEJECTIF_DC 25 ,DATE(DATE_PEDEV, 'DR/MM/YYYY") AS CLE_CALENDRIER
26 JAGENCE&' - " &CODE_CLIENTR' - '&ApplyMap( " mapAgenceDCClientActivite’, AGENCES' -'BCODE_CLIENTR'-'&CODE_DC) AS ECLE_AGENCE_CLIENT_ACTIVITE
27 AS CODE_CLIENT UNIQUE
VENTE_LIVRE_FACTURE 28 AS CLE_CALENDRIER_ANNEE_MOIS
29 A4S #CLE DC_
38 AS VISTTE_EFFECTUEE
VENTE_LIVRE_NON_FAC.... H AS TYPE_VISITE
- 32 "&CODE_CLTENTS' - *ECODE_DC) AS CODE_ACTIVITE
33 &applyvap( ' mapAgenceDCClientActivite', AGENCES'-'ECODE_CLTENTE'-'&ODE_DCY, 'N/A') AS CHEF_DES_VENTES
24 ApplyMap(mapNomLivraison', AGENCER'-'S&CODE_CLIENT AS NOM_LIVRAISON
VENTE_OOMMANGE 35 :nxl;'ag%'magcemmuneuvrai;cn', EGE‘.CE&'—'&E-:-jE_EL%ENT) AS COMMUNE_L TVRATSON_
26 FROM [$(vQUDLib)AQUARELLE_PT_BUSINESS.QuD] (qvd)
37 WHERE DATE(DATE_PEDEV, 'DO/MM/YYYY") >= 'e1/18/2@17"

]

PLAN_PROMO_ACHAT

H

//AQUARELLE COMMANDE

AQUARELLE ]
CONCATENATE(VENTE)
LOAD

"Aquarelle” AS VISION_FONCTIONNELLE
DATE(AQUARELLE_DATE_COMMANDE , *DD/MM/YYYY' ) AS CLE_CALENDRIER

»AGENCER' - "&AQUAREL LE_CODE_CLTENTE' -*&pplyMap( ' mapAgenceDCclientActivite’, AGENCER'-'&AQUARELLE_CODE_CLTENT&' -'BAQUARELLE_CODE_DC) AS ¥CLE_AGENCE_CLTENT_ACTIVITE
»BQUAREL LE_CODE_CLTENT AS CODE_CLTENT_UNIQUE

»BQUAREL LE_CODE_DC E_DC_

»BQUARELLE_TYPE_CLIENT

»BQUARELLE_DATE_LIVRAISON

2MONTHSTART( AQUARELLE_DATE_COMMANDE) AS CLE_CALENDRIER_ANNEE_MOIS
sMOTS_AQUARELLE_DATE_COMMANDE

»ANNEE_AQUARELLE_DATE_COMMANDE

»BQUARELLE_TYPE_CDE

»BQUARELLE_NUM_CDE

CLIENT_BERNIQUE

‘CALENDRIER

CLIENT

INFO_CLIENT_TRI_TEMP

,ApplyMap("mapAgenceDrClientActivite', AGENCER' - 'BAQUARELLE_CODE_CLIENTE'-'SAQUARELLE_CODE_DC) AS CODE_ACTIVITE
L ApplyMap( "mapClientcDV" ,AGENCER ' - 'BAQUARELLE_CODE_CLIENTS' - '&ApplyMap('maphgenceDCClientActivite', AGENCER®-'SAQUARELLE_CODE_CLIENTR' -'&AQUARELLE_CODE_DC), 'N/A') AS CHEF_DES_VENTES
INFO_CLIENT_CA_1000 ApplyMap( 'mapNomLivraison’, AGENCER'-'BAQUARELLE CODE_CLTENT) AS NOM_LTVRATSON_

2ApplyMap( "mapCommunelivraison’, AGENCER'-'SAQUARELLE_CODE_CLIENT) AS COMMUNE_LIVRATSON_
FROM [${vQUDLib)AQUAREL LE_COMMANDE.QVD] (qud)

WHERE DATE(AQUARELLE_DATE_COMMANDE , 'DO/MM/YYYY') >= '81/18/2817"
LIVRATSON, 'DD/MM/YYYY") 3= '@1/10/2817"
COMMANDE,, *DD/MM/YYYY') »= "81/18/2817'

Pour ensuite rajouter dans la feuille 1tol (déja présente dans I'application) 2 KPI’s Aquarelle qui
affichent les données en fonction des délégués commerciaux.

KPI Aquarelle Client

Nb de
Chef des ventes a %CLE_DC a Nom Prénom DC Q Code Client Q Nom client Q Commune Client Visite Effectuée PBDEV commandes
Totaux 219832 395 869411
KPI Aquarelle
%CLE_DC ¢q NomPrénomDC Q Visite Effectuée ROV Visite Effectuée Prospect Visite Effectuée PBDEV Nb de commandes
F
Totaux 219832 12336 395 869 411
L] 1511 35 5 2883
L ] 3461 26 ] 7664
. ] 1 Ll 8 127
. ] 582 2 8 1747

10
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Chef des ventes.

Totaux.
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Jai ensuite di migrer dans CommerceV2 l'application Performance Commerciale, afin de

centraliser toutes les données du Commerce dans une seule application.

Cette fonctionnalité a pour but de comparer les données du chiffre d’affaires entre I'année
sélectionnée et I'année précédente, son évolution en fonction des différentes Température, par

délégués commerciaux.

< CALENDRIER ANNEE MoIS
o
2T 2018 2019 2020 2021 2022 2023 BRI

FIscAL

Bl ror. mes an mai un win sooe [ RN EEE
=

2 TYPE_RESTAURATION

NOM_PRENOM_DC

i BaseClient 6 Ventilation Origine de Cde ] Franca

q  Nom Prénom DC Q CA2624 CA2023 Evol CA 2873 Evol CAEPI 2823 Evol CAFRA 2623

Evol CAGEL 2623

* Agence

P
o g
= H

Evol CAPNE 2623 Evol CABOI 2623 MML %Marge

OO

£Kg/Marge

Pour se faire, j’ai d’abord défini le code couleur a I'aide de variables dans I'alimentation de

I'application.
S/ définition des couleurs de L'appli

//Palier Rouge

SET wvCouleurPalier® = rgb{158,31,31);
J/Palier Jaune
SET vCouleurPalierl = rgb(225,178,8);

J/Palier Vert clair

S/ SET vCouleurPalier2 = rgb(33,158,31);
SET wCouleurPalier2 = rgb({92, 189, 91);
//SET vCouleurPalier? = rgb(125,286,118);
//SET vCouleurPalier2 = rgb(159, 232, 85);

S/Palier Vert foncé

S/ SET vCouleurPalier3 = rgb(35,99,22);
SET vCouleurPalier3 = rgb(71, 122, 68);
//SET vCouleurPalier3 = rgb(31, 168, 85);

Pour ensuite rajouter une expression de couleur d’arriere-plan dans
les éléments du tableau.

EWOL_CA_RFA_DEDWTE... i
Mesure
EVOL_CA_RFA_DEDUIT c.”

Modificateur 3

Formatages des me...

A -
Active

Afficher la colenne si

IF(aggr{[[EVOL_CA_RFA fx

itar done 'Eciteur o axpeesaion

Expression de la couleur dut. ..

fx

11
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Dans cette expression d’arriere-plan, nous avons utilisé des quartiles, ce sont les valeurs qui
partagent cette distribution en quatre parties égales.

Editer I'expression

[ T B TV Y

n

I
hlum b O®

IF
aggr(([CA_RFA_DEDUITE_N]),NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL)

//Condition 1 : Si Le rang de NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP ACTUEL par CA _RFA_DEDUITE_N est inférieur au quartile inférieur (25%), attribuer la couleur rouge
< fractile(TOTAL aggr(([CA_RFA_DEDUTTE_N]),NOM_PRENOM_VENDEUR_CLT REP_ACTUEL), ©.25), y

TF(
aggr ({[CA_RFA_DEDUITE_N]),NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL)

//Condition 2 : Sinon, si Lle rang de NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL par CA_RFA_DEDUITE N est inférieur a L'inter quartile (56%), attribuer lLa couleur jaune
< fractile(TOTAL aggr(([CA_RFA_DEDUITE_N]),NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL), ©.58), ,

TF(
aggr({[CA_RFA_DEDUITE_N]),NOM_PRENOM_VENDEUR_CLI_REP_ACTUEL)

//Condition 3 : Sinon, si le rang est inférieur au guartile supérieur (75%), attribuer la couleur Vert clair, sinon attribuer la couleur vert foncé
< fractile(TOTAL aggr(([CA RFA DEDUITE N]),NOM PRENOM VENDEUR CLI REP ACTUEL), @.75), , 1

Ceci permet donc de départager les 25% ayant les moins bons résultats des délégués commerciaux,
ensuite les 25% suivant ayant les résultats moyens des délégués commerciaux, puis les 25% suivant
avec les bons résultats des délégués commerciaux et pour finir les 25 meilleurs.
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3. Vente Commande

Ajout des données Vente Commande dans la table Vente

1 WVENTE:

2 LOAD

3 'Livré Facturé’

4 ,DATE({DATE_FACTURE, "DD/MM/YYYY ' )

5 SAGENCE&" - "&DATE_FACTURER" - "&NUM_FACTURESR" - "8NUM_LIGNE_FACTURE CLE_FACTURE

6 , (VALEUR_MARGE_3XNET - MONTANT_RESTIT) AS VALEUR_MA

7 , (VALEUR_MARGE_AXNET - MONTANT_RESTIT) AS VALEUR_MARGE_AXNET

8 ,VALEUR_MARGE_3XNET AS VALEUR_MARGE_3XNET_DC
g SAGENCER" - "S8ARTICLE AS ®CL GENCE_ARTICLE
1@ SAGE &"-"SCLIENT_LTIVRER'-"RACTIVITE AS %CLE_AGENCE_CLIENT_ACTIVITE
11 /751 tournéee alors cle = Agence/Client/tournee/date si pAS de tournée et representant chineur alors cle = Agence/Client/date

12 ,IF(

13 NOT ISNULL(TOURNEE_LIVR),

Afin d’ajouter Vente Commande dans la table Vente, il faut concaténer *®
les données du QVD Vente Commande a la table Vente. Afin de séparer les
données sur Qlik Sense, on doit créer une donnée ‘En Commande’ ayant l'alias
VISION_FONCTIONNELLE. Cela permettra de switch de vision directement dans
I'application, avec les données liées a celle-ci.

Livre Facture

Aguarelle

, En Commande
|

Livré Non Facturé

N . - Respecter |3 casse Rechercher dans toutes les sections
Dimension
1 | CONCATENATE(VENTE)
2 |Lo
Indicateur 3 'En Commande' AS VISTON_FONCTIONNELLE
a ,DATE(DATE_LIVRATSON,  'DD/MM/YYYY') AS CLE_CALENDRIER
5 SIF(
MAPPING 6 NOT ISNULL(TOURNEE_LIVR),
7 AGENCER'_'&ApplyMap( 'mapCodeClientUnique’ ,AGENCER' -'&CLIENT_LIVRE, 'N/A')&'_"BTOURNEE_LIVRR' _'BDATE_LIVRATSON
8 JIF(
VENDEUR ACTUEL 9 ISNULL(TOURNEE_LIVR) AND ApplyMap('mapVendeurChineur', REPRESENTANT, 'N/A')='0",
= 10 AGENCE&'_'8ApplyMap( ' mapCodeClientUnique' ,AGENCES' -'&CLIENT_LIVRE, 'N/A')&'_'&DATE_LIVR
11 )
12 )
OBJECTIF_DC 13 ,ApplyMap( ' mapCodeClientUnique’ , AGENCER' - '&CLIENT_LIVRE, 'N/A")
15
VENTE_LIVRE_FACTURE 16
17
18 ,AG
VENTE_LIVRE_NON_FAC... L S CLIENT_LIVRE ) ) . o
20 ,ApplyMap( ' mapCodeClientUnique’ ,AGENCER' - '&CLIENT_LIVRE, 'N/A')
n ,NUM_FACTURE
~ 22 ApplyMap( ' mapAgence® ,AGENCE, "N/A'
| & vente_commance @ 23 SApRlyap (mephgence! AUENCES )

AS CODE_REGROUPEMENT_ACTIVITE

25 'DD/MUAYYYY ') DATE
PLAN_PROMO_ACHAT 26 'DD/MMYYYY')

27 "DD/MMAYYYY )

28
AQUARELLE 29 AS QUANTITE_FACTUREE

Ajout feuille Vente Commande

- AR % CALENDRIER ANNEE MOIS Date Livraison 2 Code client 2 Agence
= . p— ml EEEOERERER | o o mars| a | mai] jun ju. | o0 SR | @)Sclectdaerange ¥ R
& Rese ADA
aatios A = 2025 [oct | o ] aéc | consee
coisie
Température
a a Q Code q Q Départe. q a a Q Quentité  Quantite | Date q  Date q NBende q  Tramspert q
CODEA.. CLIENT_CO.. CLIENT_COD... Client Nomlent Clent  Commune Client Libellé article Marque Facturee Livrée | Comm... Livraison Livraison Aicle  Fournisseur Principa!
Totaux

13
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Mapping

Le préfixe mapping permet de créer une table de mappage pouvant servir, par exemple, a
remplacer des valeurs de champ et des noms de champ lors de |'exécution du script. Il stockera le
résultat de l'instruction de chargement sous forme de table de mappage.

Afin de lier les données de Vente Commande et des Ventes Facturées et non Facturées, on doit
utiliser des mapping pour relier les données « clés » qui doivent étre présentes afin de faire le lien entre
toutes les données.

maphigenceDCClientActivite:

MAPPING LOAD
&' -"& &'-'5 AS
) AS
FROM [$(wQVDLib)Client_Representant.QVD]{gvd);
S ApplyMap( ' mapAgencelClientActivite’, B R B -TE ) ns

14
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4. Calendrier

Ensuite j'ai également ajouté le switch Calendaire — Fiscal. En effet, les employés de Pro a Pro
travaillent beaucoup avec un calendrier fiscal, commencant donc en octobre, cependant d’autres
employés sont plus a l'aise avec le calendrier calendaire. lls souhaitaient donc pouvoir passer de I'un a
I'autre dans I'application directement, de fagon dynamique.

CalenderTemp:
LOAD
TempDate AS CLE_CALENDRIER
, TempDate AS DATE_CALENDRIER
,DATE (MONTHSTART( TempDate), *DD/MA/YYYY') AS DATE_MOIS
,Day(TempDate) AS JOUR
4WEEKDAY (TempDate) AS NOM_JOUR
SNUM{TempDate) AS NUM_JOUR
L WEEK( TempDate) AS NUM_SEMAINE
HIF(MOD( (NUM(month{TempDate)) + 3),12) =0,12, MOD((NUM{month(TempDate)}) + 3),12 ) ) AS NUM_MOIS
Y L DUAL (MONTH{ TempDate) , IF{MOD{ (NUM{month{ TempDate))} + 3),12) =8,12, MOD{(NUM{month(TempDate)) + 3),12 ) } ) AS NOM_MOIS
,MONTH(TempDate) AS NOM_MOIS
JApplyMap( 'mapTrimestre’, MONTH{TempDate), NULL{)) AS TRIMESTRE
,SubField(YearName{TempDate, @, %(vFiscalYearStartMonth)) ,'-",2) AS ANNEE
Y/ YearName ( TempDate) AS ANNEE_CALENDAIRE
NETWORKDAYS(TempDate, TempDate,%(vSA_JoursFeries)) AS NETWORK_DAYS_ON
5 "FISCAL' AS TYPE_CALENDRIER
1 AS FISCAL
RESIDENT TempCalender
ORDER BY TempDate ASC
H
CONCATENATE(CalenderTemp)
Calenderbis:
LOAD
TempDate AS CLE_CALENDRIER
» TempDate AS DATE_CALENDRIER
,DATE(MONTHSTART(TempDate), "DO/MM/YYYY') AS DATE_MOIS
,Day(TempDate) AS JOUR
,WEEKDAY (TempDate) AS NOM_JOUR
SNUM{TempDate) AS NUM_JOUR
LWEEK( TempDate) AS NUM_SEMAINE
,NUM(MONTH( TempDate) ) AS NUM_MOIS
,MONTH( TempDate) AS NOM_MOIS
JApplyMap( 'mapTrimestre’, MONTH(TempDate}, NULL()) AS TRIMESTRE
,YEAR( TempDate) AS ANNEE
NETWORKDAYS (TempDate, TempDate,3(vSA_JoursFeries)) AS NETWORK_DAYS_ON
5 "CALEMDAIRE"' AS TYPE_CALENDRIER
"1 AS CALENDAIRE

>
RESIDENT TempCalender
ORDER BY TempDate ASC

1to1CDV

REMUNERABLE <, CALENDRIER ANNEE MOIS

e 2817 2818 2819 | 2008 = janw. | féwr. | mars | avr. | mai | juin | juil. | 2oltl)

2821 | 2822 | 2623 | 2624 I sept.  oct | nov.  dec.

CALENDAIRE
Y VISITABLE — .

15
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Afin de trier les mois sur les graphes en fonction du calendrier

Stage de 2" année

sélectionné, voici I'expression mise sur le champ ‘Mois’.

______"&EB'EE____272'-25____2'.2?25____EEBE____E.E-T:E____ZE'EE ___________ BEEETTTTTTT
- - - - - - -

Calendrier Calendaire

08 janvier au 16 février

< MML

|~ Suggestions de graphi...

Données
Tn
1 * 'Mois'

Personnalisé(es)
Trier par expression
Croissant

Expression

Max{{5<MNOM_MOIS==JNUM_MO

BEa£
jame favr. marg avr. mizi juin juil. aolt zept. ock MOV, dec
Maiz
Calendrier Fiscal
ageg
8,88 € -
oct. naow. déc. jmmn £,
Maoia
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5. Evolution de 'application

a. Feuille STAT RFA ALL

Ajout de la feuille « STAT RFA AL », reprise de CommerceV1 et n’ayant pas été remise sur la nouvelle
version de l'application.

4 Ajouter une narra,

Mise en récit

- Prépares Analyser
QIlk@ Chargement ded... ¥ Feuille COMMERCE_V2_02022024 TEST v Q

x

% [ Favoris v

@ Feuilles v < >

CALENDRIER Année de facture Mois de facture Période de facturation
. Aquarelle
2622 2023 2824 Q janv. | féwr. mars  avr. mai| juin juil. |aoit sept. Q [iE]Select date range
- En Commande
DATE_FACTURE CLIENT_CODE_FAMILLE_STATISTIQUE CLIENT_CODE_FAMILLE_TARIFAIRE CODE_VENTILATION_TARIFAIRE CLIENT_CODE_SOUS_FAMILLE_TARIFAIRE Code activité article
CODE_ARTICLE Client Famille Stat. L= client Famille Tarifaire Ventilation tarifaire Client Sous Famille Tarifaire
Client

Q Q Q Q Q  Client Sous-Sous Famille  q Q Q Q Client Sous Famille Q  Sous-
CO.. Agence CLL.. Client Famille Stat. CLI.. Client Sous Famille Stat. Stat. CLL.. Client Famille Tarifaire CLI.. Tarifaire Sous
Totaux

b. Marque Propre

Ajout des données de Marque Propre

SYNTHESE COMMERCIALE
il VENTILATION TARIFAIRE

[l REGROUPEMENTACTIV... [ AGENCE

[ CHEFDES VENTES [ CLIENT i pc  kaM [ CODEACTIVITEARTICLE [ MARQUE PROPRE
Part CA 2824 CA2824 Nbr Achetants 2824 Marge 3X NET 2824 %Marge
N | -—: —— -— — -
| - — - — -
c. Regroupement température
Ajout du tableau Regroupement température
SYNTHESE COMMERCIALE
[ AGENCE [l VENTILATION TARIFAIRE [ REGROUPEMENT ACTIV... (CHEF DES VENTES i oc 6 CLIENT [ ARTICLE

[E REGROUPEMENT TEMPE...

Codeactivitéa... O, ||| Valeurs
Article famille... T
Ecart taux de
Evol marge 3X NET = Taux demarge 3X marge 3X NET Evol poids livré Evol MML 3X NET
CAZ824 Evol CA 2623 2823 NET 2624 2823 Poids livre (T) 2824 2823 MML 3X NET 2824 2823

Totaux i e —————— — i
BOI
EPI il - i———
FRA
GEL L R
PNE
VCG — - ]
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d. Clients Berniques

Ajout de la donnée des clients berniques, représentant les clients les moins rentables pour
I'entreprise par mois.

1 CLIENT_BERNIQUE:
Sections + 2 LOAD
3 CODE_CLTENT_LTVRE_VENTE
a 4 ,REGROUPEMENT_AGENCE
Main 5 ,SUM(VALEUR_MARGE_3XNET)/Count (distinct (CLE_LIVRATSON)) AS MML
6 ,COUNT{DISTINCT MonthStart(CLE_CALENDRIER)) AS NB_MOIS
7 RESIDENT VENTE
Sécurité 3 WHERE
9 CLE_CALENDRIER > AddMonths(MonthStart(Today(@)},-12)
10 AND CLE_CALENDRIER < MonthStart(Today(@))
I 11 GROUP BY
Dimension 12 CODE_CLIENT _LIVRE_VENTE
13 ,REGROUPEMENT_AGENCE
Indicateur 15 !
17 mapClientBernique:
18 | MAPPING LOAD
19 CODE_CLTENT_LTVRE_VENTE
20 LIE(
VENDEUR_ACTUEL ;é Eg;m < 8@ AND REGROUPEMENT_AGENCE = 'METROPOLE®) OR (MML < 12@ AND REGROUPEMENT AGENCE = 'EXPORT')) AND NB_MOIS = 12
B
23 LN
24 ) AS CLIENT_BERNIQUE
OBJECTIF_DC 25  RESIDENT CLIENT_BERNIQUE
26 H
27
VENTE_LIVRE_FACTURE 23 DROP TABLE CLIENT_BERNIQUE;
29
38

VENTE_LIVRE_MOM_FAC...

VENTE_COMMAMNDE

PLAN_PROMO_ACHAT

AQUARELLE

CLIENT_BERNIQUE [

Ajout de la dimension principale Client bernique dans les KPI de I'application.

5= ARTICLE REGROUPEMENT TEMPE... REALISE vs OBJECTIF REALISE vs OBJECTIF TC KPI Aquarelle == KPIAquarelle Cliel

MML Evol MML Nombre Evol nombre Nombre de Digitalisation Ecart MNombre
M) Evol poids 3X 3XNET  achetant > achetant » client tri Evol nombre client tri commande FOV digitalisation Client
124 livré 2023 NET 2823 1eee2e24 1666 2023 température température 2623 2024 commande 2623  Bernig...

18
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e. Ajout de deux graphiques dans la feuille générale

COMPARAISON BUSINESS

2824

1l marce fii TAUX DE MARGE ‘ |#/ VENTILATION TARIFAIRE | |/ REGROUPEMENT ACTIV...

Taux de marge Ventilation Tarifaire

) - S— .
- — - - —
e
-.:
o
[ 5
- .
[ ] ¥ - s <
%
- ®: -
- -
-
»
»
- - @ s - ]
- — —& — L1
- o - . - -
. ‘. L . -~
L
& & & & e
<+ Condt” tarifaire Nation... Condt” tarifaire Régio.. = Marché Promo » Tarif

COMPARAISON BUSINESS

2824

1l Marce i TAUX DE MARGE |/ VENTILATION TARIFAIRE | |/ REGROUPEMENT ACTIV...

Taux de marge Regroupement d'Activité

-

2 e
& =

- . ™ o
- .

-

-

= < <
N - S—
- Lo - — — -
- .
: Q‘_\. & L .'_:z’l: _}6" . & o
+ FRA = GEL SEC
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V. Trello—Tache a accomplir

Je me suis occupé de tout ce qui est coché.

& Evolution Commerce V2
Dans la liste DEV @

Membres Motifications Derniére mise 3 jour Lileis o
. l + @ Suivie vendredi dernier & 09:42 & Rejoindre
Ajouter a la carte
= Description A Membres
Ajouter une description plus détaillée... € Etiquettes
E Checklist
= Champs personnalisés (@ Dates
& Phus Value Matier I Demandeur & EFFOR & Fiécejointe
Fort o Commerce Sélectionner... o
= Champs personnali...
@ Piéces jointes Ajouter  Power-Ups
B Carte inactive
répartition activité produit.PNG -~
Ajouté 22 janv. 4 15:03 » Commenter » Supprimer » Modifier B Delete Card
& _Choisir comme image de couverture )
+ lira
Description des fichiers d_Aquarelle_Tournee.pdf -~ & Restore
Pdf Ajoute 16 janv. a 10:36 » Commenter » Supprimer » Modifier
tr Star
Commerce.PNG = + Ajouter des Powe...
Ajouté 8 févr. 2022 3 08:39 » Commenter » Supprimer »
T .
—_— Automatisation @
& Supprimer l'image de couverture
+ Ajouter un bouton
q Actions
4 Correction Nombre d'achetants Supprimer o
: - Déplacer
) . O Copier
Ajouter un élément
4 Créer un modéle
[ Développer les feuilles indispensables de la V1 = Archiver

Masquer les tiches cochées Supprimer
. e <, Partager

Ajouter un élément

4 Switch Calendaire Fiscal Masquer les taches cochées Supprimer

20



BERTRAND Pauline Stage de 2"% année 08 janvier au 16 février

[ Agquarelle Masquer les taches cochées Supprimer

[] Supprimer objectifs MML et Nbre Ach

Ajouter un élément

[

Performance Commerciale Masquer les taches cochées Supprimer

L.
)

-2 idarge

i

4 I < I <

Vertiotion-Oriaine-deCel

Franco

[

Ajouter un élément
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% Ewvolution feuille 1tol Masquer les taches cochées Supprimer

(< [ < I

"Synthése commerciale™ - Afficher I'année M en gras (écriture)

“Synthése commerciale™ - Ajouter une colonne “écart CA” et une
colonne “écart Marge” avec la donnée en valeur

O 8 0O O

Onglet Client - Ajouter une colonne sur le cycle de vie du dient (en
piochant dans le parc client)

(4]

(4]

(4]

(4]

(4]

(4]

Onglet Ventilation Tarifaire - Avoir |a vision du détail promo par
catalogue

O

(4]

Ajouter un élément

= Changement de dénomination des origines commandes  Supprimer

[ -appel tslephonigue téleverte” — “Appel Sortant”

[] -Tééphone client” — “Appel Entrant”

Ajouter un élément

[ Ajout de KPI's de suivi des Marques propres

Masquer les taches cochées Supprimer
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4 Ajout de dimensions et de mesures
Masquer les taches cochées Supprimer
S
Agence groupement IDF
- - I
Bécianat: it s e

(< T < < T <. I < IO < O <. IO < IO <.

Ajouter un lément

4 Rajout Bouton On Demand Reporting pour 1Tol Supprimer

Ajouter un élément
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